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In den Warenkorb










W+ abonnieren und sofort profitieren!



	Unlimitierter Zugriff auf über 1100 Arbeitshilfen
	Alle kostenpflichtigen Beiträge auf weka.ch frei
	Täglich aktualisiert
	Wöchentlich neue Beiträge und Arbeitshilfen
	Exklusive Spezialangebote
	Seminargutscheine und Live-Webinare




Mehr Infos









	Nutzen
	Inhalte
	Autoren




Überzeugungskraft stärken und von Anfang an Wirkung erzielen

Fällt es Ihnen schwer, Ihre Ideen durchzusetzen? Haben Sie manchmal das Gefühl, mit einer Wand zu reden, weil Ihre Argumente nicht gehört werden? Wenn Sie diese Fragen mit Ja beantworten, werden Sie in diesem Dossier wertvolle praktische Tipps und Methoden erlernen, um andere davon zu überzeugen, einem Standpunkt zuzustimmen oder einer bestimmten Vorgehensweise zu folgen.
Ihr Nutzen
	Sie erfahren, wie Sie mit den richtigen Worten von Anfang an Wirkung erzielen.
	Sie sind in der Lage, Vertrauen zu schaffen und aufrechtzuerhalten.
	Sie können Ihre Körpersprache einsetzen, um zu überzeugen.
	Sie gestalten Ihre Kommunikation on- und offline effektiver und erhöhen Ihre Glaubwürdigkeit.
	Sie schaffen es ein «Ja» zu bekommen, wo Sie vorher auf Ablehnung gestossen sind.



Downloads mit weiteren Infos zu diesem Artikel

	Leseprobe




Von Anfang an Wirkung erzielen
	Praxisübung: Mehr Engagement erzeugen

Intuitive Reaktionen verstehen und richtig einsetzen
	Die vier Kräfte des limbischen Systems verstehen
	Die vier Kräfte wirksam anwenden 
	Beförderungen vermitteln und Überraschungen vermeiden
	Praxisübung: Schritt für Schritt aus anderen Perspektiven kommunizieren

Vertrauen schaffen und aufrechterhalten
	Vertrauen wird zunehmend zum Erfolgsfaktor, doch warum ist das so?
	Glaubwürdigkeit
	Verlässlichkeit
	Vertrautheit
	Selbstorientierung

Mit Körpersprache positiv beeinflussen
	Die Verbindung von Körper und Geist bewusst nutzen
	Augenkontakt zum Herstellen von Verbindung und Präsenz
	Haltung zeigen und hinter seiner Meinung stehen
	Auch online Energie und Präsenz vermitteln

Drei Joker, um Zustimmung zu generieren
	Joker #1: Nutzen sichtbar machen
	Joker #2: Zu Entscheidungen ermächtigen
	Joker #3: Entscheidungen sichtbar machen




Ulrike Seminati
Ulrike ist Leadership- und Kommunikationsexpertin, Autorin und langjährige Führungskraft, die ihre Kund*innen dazu befähigt, authentisch und wirksam zu führen. Sie kombiniert einige der effizientesten Selbstentwicklungs- und Kommunikationstechniken mit ihrer eigenen Erfahrung auf allen Hierarchiestufen und gibt damit Führungskräften Werkzeuge an die Hand, effektiv zu kommunizieren, mit Authentizität zu führen und in einer Zone dauerhaft hoher Leistung und Zufriedenheit anzukommen.








Schreiben Sie den ersten Kommentar



Alle Bewertungen anzeigen


Produkt bewerten










Kunden, die diesen Artikel gekauft haben, kauften auch




 











LEADERSHIP PAKET

Führen über Kompetenzen – Schritt für Schritt. Fall für Fall. Souverän.



CHF 396.00







 











Business Dossier Collection

Profitieren Sie vom Online-Zugriff auf über 60 WEKA Business Dossiers für Ihre Business Fitness!



CHF 198.00







 











Persönlichkeit!

Entwickeln und entfalten Sie sich als Persönlichkeit
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CHF 98.00







 











Handbuch Kommunikation

Mit lehrreichen Praxistipps und -tricks
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CHF 78.00







 











Small Talk

Das kleine Gespräch mit der grossen Wirkung


CHF 28.00



CHF 18.00
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E-Dossier Das Mitarbeitergespräch

30 Seiten Praxis-Tipps für noch effektivere Mitarbeitergespräche zum Sofort-Download.



CHF 40.00























 







































Kundenservice


Haben Sie Fragen zu Inhalten oder Angeboten? Wir sind gerne für Sie da.

+41 44 434 88 34





Kontaktformular

E-Mail





Newsletter abonnieren



Mit den kostenlosen Themen-Newslettern bleiben Sie immer auf dem neusten Stand.





Jetzt abonnieren




Folgen Sie uns!

	
	
	











Über WEKA

	WEKA Schweiz
	Partner
	Karriere





Inhalte

	Themen von A - Z
	Fachexperten von A - Z





Angebote

	WEKA PLUS
	Shop
	Praxisseminare.ch
	Personal-schweiz.ch





Services

	Newsletter
	Werbung
	Kundenservice
	Online-Rechtsberatung
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Kundenservice


Haben Sie Fragen? Wir freuen uns auf Ihre Anfrage und helfen Ihnen gerne weiter.Telefonisch erreichen Sie uns Mo-Fr von 08-12 Uhr und von 13-17 Uhr.




+41 44 434 88 34





Kontaktformular











Anrede



Frau




Herr







Vorname







Nachname







E-Mail







Ihre Anfrage








Ja, ich habe die Datenschutzbestimmungen zur Kenntnis genommen und akzeptiert.






Dieses Formular ist durch reCAPTCHA gesichert. Es gelten die Datenschutzerklärung sowie AGB von Google.



Bitte alle fett beschrifteten Pflichtfelder ausfüllen.
Anfrage senden



















































Kostenloser Newsletter


Mit unseren Newslettern informieren wir Sie laufend über die aktuellsten News und Trends. Dieser Service ist für Sie kostenlos. Sie können sich selbstverständlich auch jederzeit wieder vom Newsletter abmelden, falls Sie diesen in Zukunft einmal nicht mehr erhalten möchten.















Anrede



Frau




Herr







Vorname







Nachname







E-Mail







Themengebiete wählen






E-Magazin Work & Life







Personal aktuell







personalSCHWEIZ Newsletter







Treuhand aktuell







Recht & Praxis







Rechnungswesen aktuell







IT-News Flash







Richtig kommuniziert!







Bau & Immo aktuell







Praxisseminare.ch















Ja, ich habe die Datenschutzbestimmungen zur Kenntnis genommen und akzeptiert.





Dieses Formular ist durch reCAPTCHA gesichert. Es gelten die Datenschutzerklärung sowie AGB von Google.



Bitte alle fett beschrifteten Pflichtfelder ausfüllen.
Anmeldung bestätigen
































